
ฉบับที่ 1973 วันที่ 14 กันยายน 2566 ใบอนุญาตพิมพเลขที่ สสช95/2560 ISSN 2586-9299

  สะเทือนวงการคาสงไทย! CP AXTRA เตรียมเผยโฉมรูปแบบใหม

“Hybrid Wholesale” โชวจุดแข็ง “แม็คโคร-โลตัสมอลล”  
  

CP AXTRA เตรียมเปดประวัติศาสตรหนาใหม ครั้งแร

กของเมืองไทย โชวจุดแข็งของทั้งแม็คโครและโลตัสม

อลล กับ “Hybrid Wholesale” รูปแบบคาสงสมัยใหม

ที่สุดของความคุมคา พรอมไลฟสไตล เพื่อผูประกอบ

การและผูบริโภค

นายธานินทร บูรณมานิต ประธานเจาหนาที่บริหาร บ

ริษัท ซีพี แอ็กซตรา จำกัด (มหาชน) เปดเผยถึง คอนเ

ซ็ปต “Hybrid Wholesale” ของแม็คโคร วาเปนการผ

นึกกำลัง ที่จะสรางปรากฎการณครั้งแรกของเมืองไทย

ในการนำจุดแข็งของแม็คโครผูนำคาสง มาผนวกรวม

กับโลตัส มอลล ที่เปนศูนยรวมไลฟสไตล เพื่อตอบโจ

ทยลูกคาทุกกลุม การรวมตัวครั้งนี้ไดชูความคุมคา น

ำเสนอความหลากหลายของวัตถุดิบ ทั้งในและตางปร

ะเทศ ในราคาคาสง “Hybrid Wholesale” จึงเปนรูป

แบบใหม ที่ไมเคยมีมากอน เติมเต็มการทำธุรกิจและก

ารใชชีวิต ตอบโจทยไลฟสไตลคนรุนใหม

นายธนิศร เจียรวนนท ประธานคณะผูบริหารธุรกิจคา

สงแม็คโคร ประเทศไทย กลาวถึง แนวทางการบริหาร

งานของแม็คโครใน “Hybrid Wholesale” วา เรานำจุ

ดแข็งของแม็คโคร ดานสินคาคุณภาพจากทั่วทุกภาค

ของประเทศไทย รวมถึงการคัดสรรวัตถุดิบจากแหลงผ

ลิตชั้นนำทั่วทุกมุมโลก ในราคาคาสงที่ดีที่สุด พรอมค

วามเขาใจผูประกอบการและพันธมิตรทางธุรกิจ กวา

34 ป รวมถึงมอบสิทธิประโยชนสุดพิเศษ คุมคาทุกกา

รใชจายเฉพาะลูกคาสมาชิก (Makro PRO Point Loy

alty Program)

“อีกจุดเดนที่สำคัญ ในการตอบโจทยผูประกอบการ คื

อ การเชื่อมโยงทุกชองทางในการใหบริการลูกคา ไมว

าจะผานทีมงานขายมืออาชีพ การสั่งซื้อผานแพลตฟอ

รมออนไลน (Makro PRO) และการซื้อที่สาขา เพื่อปร

ะสบการณการซื้ออยางไรรอยตอ (Omni-Channel) ท

ำใหลูกคาเขาถึงแม็คโครไดสะดวก รวดเร็ว

  

นายสมพงษ รุงนิรัติศัย ประธานคณะผูบริหารธุรกิจโล

ตัส ประเทศไทย กลาววา “Hybrid Wholesale” ที่แม็

คโครไดพัฒนาขึ้นนี้ เปนโมเดลธุรกิจที่มีการผสมผสาน

ความแข็งแกรงของทั้ง 2 องคกร โดยโลตัส มอลล เอง

จะนำความเชี่ยวชาญในการบริหาร Smart Communi

ty Center ศูนยรวมการใชชีวิตแบบสมารทของคนทุก

วัยในชุมชน ซึ่งเปนจุดแข็งของโลตัส เขามาสนับสนุนก

ารขยายฐานลูกคาใหแม็คโคร การจับมือกันครั้งนี้ จะเ

ปนการสรางโอกาสและประสบการณใหมใหแกผูประ

กอบการ

“เรามั่นใจวา Hybrid Wholesale นี้จะชวยยกระดับผู

ประกอบการใหมีการเติบโตอยางยั่งยืน นอกจากสินค

าและราคาแลว แม็คโครยังพรอมถายทอดองคความรู

และประสบการณ ในการทำธุรกิจคาสงใกลชิดผูประก

อบการมากวา 34 ป นำความรูมาพัฒนาตอยอดใหเจ

าของธุรกิจทั้งโชหวยและโฮเรกา สรางโอกาสและการเ

ติบโตอยางมั่นคง โดยบริษัทฯ เตรียมเปดตัว Hybrid

Wholesale สาขาแรกของประเทศไทยเร็วๆนี้” นายธา

นินทร กลาวทิ้งทาย

( ที่มา : MarketingOops! )
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