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  ทำไมนักการตลาดป 2026 ถึงเริ่มหันกลับมาใหความสำคัญกับ

“Effectiveness” อีกครั้ง
  

ทศวรรษที่ผานมา โลกการตลาดหมุนเร็วขึ้นจน เกิดกา

รเปลี่ยนแลงในวิธีการทำงานที่ Monitor Matric กันจน

ไมไดใสใจวา สิ่งที่ทำเกิดผลกระทบจริง ๆ กับธุรกิจอย

างไร ทำใหตอนนี้นักการตลาดเริ่มตระหนักวา กำลังท

ำงานผิดที่ กำลังใชพลังงานจำนวนมากเพื่อเพิ่ม “ควา

มเร็ว” โดยไมเคยตั้งคำถามวาทายที่สุดกำลังขับเคลื่อ

นธุรกิจไปขางหนา หรือเพียงแคอยูกับ การเกิดขึ้นของ

ความคิดนี้ไมใช คือการหวนกลับมาสูแกนแทของการ

สรางแบรนด การสรางความทรงจำระยะยาว ความชั

ดเจนในอัตลักษณ และผลลัพธที่สะสมขึ้นอยางเปนระ

บบ ไมใชเพียงยอดขายฉาบฉวยในชวงสั้น ๆ งานวิจัย

จากงานของ Les Binet และ Peter Field ที่เผยความ

จริง จากที่เมื่อเกือบ 20 ปกอนวา การโฟกัสผลลัพธระ

ยะสั้น พบวาทำลายผลลัพธในระยะยาวอยางสม่ำเสม

อ การมาถึงของยุคดิจิทัลทำใหเราขยายความคิดแบบ

นั้นใหสุดขีด การวัดผลเร็วขึ้น รายละเอียดมากขึ้น แล

ะกดดันมากขึ้น จนแทบลืมไปวาการตลาดไมใชเรื่องข

องตัวเลข แตคือการสรางความหมายในใจผูบริโภค เ

มื่อแรงกดดันตอ CMO เพิ่มสูงขึ้น ความจริงเริ่มชัดเจน

ขึ้นอีกครั้งวาธุรกิจตองการผลลัพธ ไมใชการเคลื่อนไห

วที่ดูดี คุณคาของงานวิจัยชุดใหม เชน Effectiveness

in Context หรือ How B2B Brands Grow ยืนยันอยา

งหนักแนนวา กฎการเติบโตไมเคยเปลี่ยน เพียงแตบริ

บทเปลี่ยนไปเทานั้น ประโยคสำคัญของ Binet & Fiel

d ที่วา “ไมมีบริบทใดที่การขายระยะสั้นคือเครื่องยนต

หลักของการเติบโต” กลายเปนเหมือนสัญญาณเตือน

ใหทั้งอุตสาหกรรมหยุดและหันมาทบทวนวา กำลังลง

ทุนเวลาและเงินไปกับสิ่งที่ใหผลลัพธจริงหรือไม จุดเป

ลี่ยนใหญของแนวคิดนี้อยูที่มุมมองเรื่อง “From Click

s to Memory: The Rebirth of Mental Availability”

Jenni Romaniuk ผูผลักดันแนวคิดนี้กลาวไวอยางคม

ชัดวา “ Search Engine 

  

ที่สำคัญที่สุดยังคงเปนสมองของมนุษย” หากผูบริโภค

สวนใหญตัดสินใจจากสิ่งที่พวกเขานึกออกกอน ไมใช

จากสิ่งที่พวกเขาคนหาในขณะนั้น หนาที่ของแบรนดจึ

งไมใชการทำคลิก แตคือการสรางความทรงจำใหแข็ง

แรง เมื่อถึงเวลาเลือกซื้อ แบรนดจะถูกหยิบขึ้นมาในใ

จโดยเกือบจะเปนปฏิกิริยาอัตโนมัติ นี่คือเหตุผลวาทำ

ไมการสื่อสารแบบ Emotional Storytelling และ แบร

นด Asset ที่มีเอกลักษณจึงยังคงทำงานไดอยางยอดเ

ยี่ยม นั้นเพราะธรรมชาติของมนุษยไมเคยเปลี่ยน ขณ

ะที่การยิงโฆษณาแบบแมนยำเกินพอดีทำใหแบรนดจ

ำกัดตัวเองอยูกับกลุมผูซื้อกลุมเดิม และพลาดโอกาส

สำคัญกับผูซื้อกวา 95% ที่จะเขาตลาดในอนาคต สถ

าบัน Ehrenberg-Bass ยืนยันกฎพื้นฐานเชนเดิม ไม

วาจะเปน Double Jeopardy หรือ 95:5 Rule วาแบร

นดเติบโตจากการเพิ่มจำนวนผูซื้อเสมอ ไมใชการเพิ่ม

ความภักดี การสรางความโดดเดนและการขยายการเ

ขาถึงยังคงเปนหัวใจหลักของการเติบโตทุกยุคทุกสมัย

นี่ทำใหความหลงใหลเรื่อง Personalization สุดขั้วหรื

อการไลตาม Brand Purpose แบบเลื่อนลอยกลายเป

นทางที่ไมมีวันพาแบรนดไปไกล หลังจากใชเวลาหลา

ยปหมกมุนกับความแมนยำเชิงดิจิทัล นักการตลาดเริ่

มหันกลับมาเห็นคุณคาของความคิดสรางสรรคอีกครั้ง

เมื่อองคความรูคลาสสิกถูกรวมเขากับเทคโนโลยีปจจุ

บัน การตลาดกำลังเขาสูยุคใหมของการตลาดที่เปนผู

ใหญขึ้น แบรนดที่ประสบความสำเร็จในป 2026 จะเป

นแบรนดที่เขาใจวา การเขาถึงไมใชศัตรูของความแม

นยำ ความสม่ำเสมอไมขัดแยงกับความคิดสรางสรรค

และที่สำคัญที่สุด ประสิทธิผลไมใชผลขางเคียงของก

ารเพิ่มประสิทธิภาพ แตคือรางวัลที่ไดจากความอดทน

จินตนาการ และการมองไปไกลกวาผลลัพธรายสัปด

าห

( ที่มา : MarketingOops! )
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บริษัท แฮฟอะโคดเดย จำกัด

วันที่ 03 กุมภาพันธ 2569

เรื่อง ขอเชิญประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569

เรียน ทานผูถือหุนของบริษัท

    ดวยคณะกรรมการของบริษัทไดมีมติใหเรียกประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ในวันที่ 18

กุมภาพันธ 2569 เวลา 8:00 น. ณ 98/229 หมูบาน S GATE (แจงวัฒนะ-กาญจนาภิเษก)

ถนนกาญจนาภิเษก ต.ละหาร อ.บางบัวทอง จ.นนทบุรี เพื่อพิจารณาเรื่องตางๆ ตามระเบียบวาระดังตอไปนี้

 

1. พิจารณาลงมติพิเศษเรื่องการเลิกบริษัท

2. พิจารณาแตงตั้งผูชำระบัญชี

3. พิจารณาแตงตั้งผูสอบบัญชี (ถามี)

4. พิจารณาเรื่องอื่นๆ (ถามี)  

    ดังนั้น จึงขอเรียนเชิญทานผูถือหุนไปประชุมตามวันเวลา และสถานที่ดังกลาวขางตน โดยพรอมเพรียง

กันดวย จักขอบพระคุณยิ่ง

ขอแสดงความนับถือ

(นางสาว อวิกา พันธวงศ)

กรรมการผูมีอำนาจลงนาม 

    

บริษัท เคทีเค มัลติเซิรฟ จำกัด

วันที่ 03 กุมภาพันธ 2569

เรื่อง ขอเชิญประชุมสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569

เรียน ทานผูถือหุนของบริษัท

    ดวยคณะกรรมการของบริษัทไดมีมติใหเรียกประชุมสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ในวันที่ 11 กุมภาพันธ

2569 เวลา 10:00 น. ณ หองประชุมบริษัท เพื่อพิจารณาเรื่องตางๆ ตามระเบียบวาระดังตอไปนี้  

1. รับรองรายงานการประชุมครั้งที่ผานมา

2. รายงานผลการดำเนินงานของบริษัทและรับรองงบการเงินประจำป

3. พิจารณาแตงตั้งผูสอบบัญชีและกำหนดคาตอบแทนประจำป

4. พิจารณาแตงตั้งคณะกรรมการแทนกรรมการที่จะครบกำหนดออกตามวาระ

5. พิจารณาเงินปนผล การจัดสรรทุนสำรองตามกฎหมายและบำเหน็จกรรมการ

6. พิจารณาเรื่องอื่นๆ (ถามี)  

    ดังนั้น จึงขอเรียนเชิญทานผูถือหุนไปประชุมตามวันเวลา และสถานที่ดังกลาวขางตน โดยพรอมเพรียง

กันดวย จักขอบพระคุณยิ่ง

ขอแสดงความนับถือ

(นางสาว จิราวรรณ กันทอง)

กรรมการผูมีอำนาจลงนาม 

    

บริษัท เอสที ทรานสปอรต2024 จำกัด

วันที่ 03 กุมภาพันธ 2569

เรื่อง ขอเชิญประชุมสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569

เรียน ทานผูถือหุนของบริษัท

    ดวยคณะกรรมการของบริษัทไดมีมติใหเรียกประชุมสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ในวันที่ 11 กุมภาพันธ

2569 เวลา 10:00 น. ณ หองประชุมบริษัท เพื่อพิจารณาเรื่องตางๆ ตามระเบียบวาระดังตอไปนี้  

1. รับรองรายงานการประชุมครั้งที่ผานมา

2. รายงานผลการดำเนินงานของบริษัทและรับรองงบการเงินประจำป

3. พิจารณาแตงตั้งผูสอบบัญชีและกำหนดคาตอบแทนประจำป

4. พิจารณาแตงตั้งคณะกรรมการแทนกรรมการที่จะครบกำหนดออกตามวาระ

5. พิจารณาเงินปนผล การจัดสรรทุนสำรองตามกฎหมายและบำเหน็จกรรมการ

6. พิจารณาเรื่องอื่นๆ (ถามี)  

    ดังนั้น จึงขอเรียนเชิญทานผูถือหุนไปประชุมตามวันเวลา และสถานที่ดังกลาวขางตน โดยพรอมเพรียง

กันดวย จักขอบพระคุณยิ่ง

ขอแสดงความนับถือ

(นางสาว นิภาพร นันทะกาศ)

กรรมการผูมีอำนาจลงนาม 

    

ประกาศเลิกบริษัท

บริษัท พีเอ็นพลัส168 จำกัด

ทะเบียนเลขที่ 0575564002666 

    ขอประกาศใหทราบโดยทั่วกันวาที่ประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2569 ของ บริษัท พีเอ็นพลัส168

จำกัด ไดมีมติใหเลิกบริษัทฯ นี้ ตั้งแตวันที่ 02 กุมภาพันธ 2569 เปนตนไป

    จึงประกาศใหบรรดาลูกหนี้และเจาหนี้ทั้งหลายของบริษัทฯ นี้ ไดโปรดติดตอชำระหนี้หรือ

ยื่นคำทวงหนี้ตอขาพเจา ณ สำนักงานของผูชำระบัญชีเลขที่ 411 หมูที่ 5 ตำบลเวียงพางคำ อำเภอแมสาย

จังหวัดเชียงราย ภายในกำหนด 7 วัน นับแตวันประกาศเปนตนไป

ประกาศ ณ วันที่ 03 กุมภาพันธ 2569

(นาย ชีวิน เจริญทั้งความรู)

ผูชำระบัญชี 
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