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  ไปรษณียไทย ผูชนะตัวจริงใน “สงครามสงดวน” กับ “อาวุธลับ”

เปลี่ยนอนาคตขนสงไทย
  

ในวันที่ซีรีส “Mad Unicorn: สงครามสงดวน” กำลังเป

นกระแส คงปฏิเสธไมไดวาสมรภูมิโลจิสติกสในเวลานี้

ก็กำลังรอนระอุไมตางจากในจอ ผูเลนหนาใหมทุมเม็

ดเงินมหาศาลเพื่อชวงชิงสวนแบงตลาด จนคำวา “Bu

rn เงิน” กลายเปนเรื่องปกติ แตทามกลางการแขงขันที่

ดุเดือดนี้ มีผูเลนรายหนึ่งที่ยังคง “กำไร” และกำลังพิสู

จนตัวเองวาเปนผูชนะที่แทจริง นั่นคือ “ไปรษณียไทย“

องคกรเกาแกกวา 141 ป ที่ไมนาเชื่อวาแคไตรมาสแร

กของปนี้ก็ทำกำไร ไปแลวมากกวา 500 ลานบาท บท

ความนี้ Marketing Oops! จะพาไปเจาะลึกกลยุทธเบื้

องหลังความสำเร็จของไปรษณียไทย พรอมกับไปเปด

“อาวุธลับ” ที่กำลังจะเปลี่ยนอนาคตการขนสงของประ

เทศไทยเลยทีเดียว ไปรษณียไทย: ทำกำไร สวนกระแ

ส “สงครามสงดวน” ขณะที่ผูเลนหลายรายประกาศผ

ลขาดทุนหลักพันลานบาท เพื่อขยายฐานลูกคา ไปรษ

ณียไทยกลับเดินสวนทาง ยอนไปเมื่อไมกี่ปกอน ไปรษ

ณียไทยเคยเผชิญภาวะขาดทุนกวา 3,000 ลานบาทแ

ตผานไปไมกี่ปสถานการณพลิกผัน ลาสุดในไตรมาสแ

รกป 2568 ไปรษณียไทยทำรายไดรวม 5,945 ลานบา

ท เพิ่มขึ้น 11% และที่นาทึ่งคือ กำไรสุทธิสูงถึง 534 ล

านบาท เติบโตถึง 227% จากชวงเดียวกันของปกอนห

นา ตัวเลขนี้สะทอนวาไปรษณียไทยไมไดแค “อยูรอด”

แตกำลัง “เติบโต” อยางกาวกระโดดก็วาได ถามวาที่

กลับมากำไรเพราะอะไร ดร.ดนันท สุภัทรพันธุ กรรมก

ารผูจัดการใหญ บริษัท ไปรษณียไทย จำกัด อธิบายว

า การเติบโตของเศรษฐกิจดิจิทัลและอีคอมเมิรซคือป

จจัยหนุนสำคัญ โดยเฉพาะ บริการไปรษณียในประเท

ศที่รายไดเพิ่มขึ้น 20.17% และ บริการขนสงและโลจิส

ติกส ที่รายไดเพิ่มขึ้น 13.15% นี่คือขอพิสูจนวา แมกา

รแขงขันจะรุนแรง แตไปรษณียไทยก็สามารถบริหารต

นทุนและรายไดไดอยางมีประสิทธิภาพ

  

จุดแข็งที่คูแขงยากจะลอกเลียน ไปรษณียไทยมีขอไดเ

ปรียบที่ไมมีใครสูไดนั่นก็คือ “เครือขายที่ใหญที่สุดใน

ประเทศ” โดยเฉพาะการมี “พี่ไปร” บุรุษไปรษณียกวา

25,000 คน และ ที่ทำการไปรษณียกวา 10,000 สาขา

ทั่วประเทศ ไมวาจะเปนเกาะเล็กๆ ภูเขาสูง หรือชายแ

ดนที่ขนสงเอกชนอาจมองวาไมคุมคากับการลงทุน แ

ตไปรษณียไทยยังคงเขาถึง และยังครอบคลุมถึง 205

ปลายทางใน 193 ประเทศทั่วโลก เรื่องที่หลายคนไมรู

ก็คือ ไปรษณียไทย เองก็มีบริการรับพัสดุถึงบาน (Pic

kup Service) ดวยเพียงแคแจงผาน Line Official ก็มี

บุรุษไปรษณียมารับพัสดุถึงที่ ไมวาจะชิ้นเดียวหรือจะเ

ปนรานคามีของเยอะก็ไปรับได นี่คือการใชจุดแข็งดา

นเครือขายมาตอยอดบริการไดจริง 

มีชองทางคาปลีก ขายเอง-สงเอง ดวยจุดแข็งที่ไปรษ

ณียไปถึงทุกที่ทั่วไทย จึงเปนโอกาสใหไปรษณีย เปดธุ

รกิจคาปลีก เนนดำเนินธุรกิจในรูปแบบ Omni-Chann

el เนนตอลสนองความตองการของลูกคาในทุกชั้นตอ

น ตั้งแตการคนหาขอมูล การเลือกซื้อสินคา การชำระเ

งิน การจัดสงสินคาไปจนถึงการบริการหลังการขาย ข

องที่ขายก็มีมากกวา 20,000 รายการ ตั้งแตกลองซอง

สำหรับผูประกอบการ เกษตรกร สินคาไปรษณียประเ

ภทสินคาที่ระลึก และสินคา House brand ที่สอดคล

องกับความตองการของลูกคาในแตละพื้นที่ มีแพลตฟ

อรม Thailandpostmart ใหบริการไมวาจะใกลหรือไก

ลก็สงถึงมือแนนอน

( ที่มา : MarketingOops! )
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บริษัท อูสหชัย จำกัด

วันที่ 13 มิถุนายน 2568

เรื่อง ขอเชิญประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2568

เรียน ทานผูถือหุนของบริษัท

    ดวยคณะกรรมการของบริษัทไดมีมติใหเรียกประชุมวิสามัญผูถือหุน ครั้งที่ 1/2568 ในวันที่ 23 มิถุนายน

2568 เวลา 8:00 น. ณ 361/2 ถ.มิตรภาพ ต.ปากชอง อ.ปากชอง จ.นครราชสีมา เพื่อพิจารณาเรื่องตางๆ

ตามระเบียบวาระดังตอไปนี้  

1.พิจารณารับรองรายงานประชุมวิสามัญครั้งที่  1/2568

2.พิจารณาอนุมัติงบดุลและบัญชีของบริษัท

3.พิจารณารายงานการชำระบัญชีของบริษัท

4.พิจารณาเสร็จการชำระบัญชีของบริษัท

    ดังนั้น จึงขอเรียนเชิญทานผูถือหุนไปประชุมตามวันเวลา และสถานที่ดังกลาวขางตน โดยพรอมเพรียง

กันดวย จักขอบพระคุณยิ่ง

ขอแสดงความนับถือ

(นาย พยัต จิรสุวรรณพงศ)

กรรมการผูมีอำนาจลงนาม 
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